用AI-DeepSeek打造销售技巧核爆力：挑战10倍成交增长
——成交就是成就交对的人

课程背景：
你是不是正在经历这些扎心时刻？
客户总说“再考虑”：80%的销售时间浪费在无效跟进上，却不知道客户到底卡在哪一环。
话术背得熟，成交率却低：学了无数模板，但客户总觉得你在“背稿子”，信任感始终上不来。
筛选客户像开盲盒：每天联系30个客户，20个是无效线索，精力被“假需求”榨干。
价格战打到肉疼：客户开口就比价，明明产品更好，却只能靠降价换单，利润越做越薄。
为什么传统销售方法失灵了？
客户变精了：信息透明时代，货比三家是常态，单纯推销产品=自杀式销售。
竞争变狠了：对手用AI筛客户、写话术、搞逼单，你还在用Excel手动记录。
市场变快了：客户需求24小时在变，反应速度慢1小时，订单就被对手截胡。
这不是你的错，只是工具该升级了！
用DeepSeek大模型武装销售全流程，帮你：
——把“客户拒绝”变成“成交信号”
——让每句话都戳中客户痛点
——3秒锁定高价值客户
——不用一味降价也能让客户觉得“超值”！

课程收益：
● 一套AI销售核武器
● 四倍速成交能力
● 可复制的增长飞轮
● 终身受用的AI思维

课程时间：2天，6小时/天
课程对象：重点面向一线销售人员或销售主管
课程方式：课堂讲授、案例分析与复盘、角色扮演、情景模拟、三人小组教练法、大使式分享

课程大纲
第一讲：打破传统：AI时代，销售必须懂的3个真相
AI小实验：用DeepSeek生成“客户画像”，1分钟了解你的目标用户是谁
真相1：80%的销售时间在无效沟通，AI能帮你砍掉废话，直击痛点
真相2：客户拒绝不是终点，AI能帮你把“拒绝”变成“成交信号”
真相3：销售话术≠背模板，用AI实时生成“人话”，让客户觉得你懂他
成果输出：学员用AI生成个人“销售痛点清单”，明确学习目标

第二讲：搞懂从知到会3大模块，AI武装销售全流程
一、认知升级——AI帮你重新定义“成交逻辑”
1. 成交的本质：不是推销，是匹配
AI工具箱：用DeepSeek分析“客户朋友圈”，快速识别“交对的人”
案例：某学员用AI筛选出20%高价值客户，业绩翻3倍
2. 信任三连击：公司、个人、产品
1）公司信任：AI一键生成“企业优势话术”
——输入行业关键词，输出3条杀手锏
2）个人信任：用AI设计“权威人设”
例如：“10年行业顾问”人设话术模板）
3）产品信任
AI提示词案例：用“特异法”突出产品优势→ “我们的产品比同行强在______，因为______”
成果输出：每人用AI生成一份《信任度自检表》，找到信任短板
二、方法升级——4大AI绝技，让销售动作“开挂”
绝技1：AI客户筛选术
实操：用DeepSeek给客户打标签，生成《精准客户清单》。
避坑指南：AI识别“假需求客户”的3个信号
绝技2：AI话术优化术
万能公式：痛点+对比+解决方案+AI情绪加持。
案例：原话术“我们的产品很便宜”→ AI优化后“和您去年用的XX品牌比，同样效果能省30%，相当于每月多赚______元”（用AI自动填数）
绝技3：AI拒绝转化术
实战：把客户说“太贵了”丢给DeepSeek，生成3条应对话术（附情绪值评分）
工具包：AI拒绝应对模板库（嫌贵、不信任、拖延决策等6大场景）
4. 绝技4：AI逼单加速术
杀手锏：用AI生成“限时福利话术”
彩蛋：AI智能体模拟客户谈判，实战演练逼单话术
成果输出：每人用AI生成《专属话术宝典》，含5条高成交率话术
三、实战升级——用AI打透销售全流程
场景实战1：新客户破冰
AI提示词案例：【生成破冰话题】→ “客户是母婴店老板，爱好钓鱼，如何用1句话拉近距离？”
参考答案：“张总，听说您上周钓到一条5斤的鲈鱼！这耐心用在开店上，难怪客户都说您靠谱！”（由DeepSeek生成）
场景实战2：老客户复购
AI智能体操作：输入客户历史订单，自动推荐关联产品+促销方案
案例：某学员用AI激活沉默客户，3天追回12万订单
3. 场景实战3：竞品分析
杀手锏：用AI生成《竞品对比表》（自动抓取竞品差评，突出自身优势）
成果输出：小组用AI设计完整销售流程剧本，并现场PK

【成果落地：把AI装进口袋，让增长看得见】
1. 行动清单
每日AI任务：用DeepSeek分析3个客户聊天记录，优化次日话术
每周必做：AI生成《客户画像周报》，动态调整策略
2. 课程反馈
现场成果验收：每人提交AI生成的《本周销售作战计划》
